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SILABO
CURSO: COMERCIALIZACION DE MINERALES

I. INFORMACION GENERAL

CODIGO : ME 626 Comercializacién de Minerales
CICLO : Electivo
CREDITOS 03

HORAS POR SEMANA : 3 (Teoria)
PRERREQUISITOS - ME 421

CONDICION : Electivo
AREA ACADEMICA  : Metalurgia Extractiva
PROFESOR : Arturo Lobato Flores E-MAIL: metalurgia7 @yahoo.com

[I. SUMILLA DEL CURSO

1. El curso corresponde al area de formacion minero-metallrgico siendo de caracter teoérico-
practico, el mismo esta orientado en la formacion del estudiante en la aplicacion de los
conceptos, contratos y clausulas en el proceso de comercializacion y de la valoracién de
concentrados — metales, considerando los castigos correspondientes. Considera la relacion del
medio ambiente y la comercializacion de concentrados y metales. Se desarrollan problemas de
aplicacion en ingenieria metalargica.

I1l. COMPETENCIAS
El estudiante:
1. Entiende los concentrados, sus caracteristicas y cotizaciones
2. Valoriza, concentrados y metales
3. Analiza la produccién, consumo y cotizacién de metales
4 Los contratos y clausulas en el proceso de comercializacién
5 Relaciona el Medio Ambiente en la Comercializacion de Minerales

IV. UNIDADES DE APRENDIZAJE

1. PRODUCCION MINERO- METALURGICA DEL PERU /6 HORAS

Posicién de la Produccion Minero- Metallrgica del Peru en el Contexto Mundial. - Tecnologias del
procesamiento.

2. LOS CONCENTRADOS Y SUS CARACTERISTICAS /6 HORAS

Los Concentrados y sus Caracteristicas Fisicas / Manejo y Transporte de Concentrados / Etapas:
Planta Concentradora, Depdésito del Litoral y Puerto - Supervision y Control de Calidad en el Manejo
de Concentrados / Minerales a granel y Metales Refinados / Etapas y Controles en el Manejo de
Concentrados / Control de Calidad en la Comercializacion.

3. CONTRATOS Y CLAUSULAS EN EL PROCESO DE COMERCIALIZACION /9 HORAS
Contratos y Clausulas usuales en los Contratos Comerciales. - Procesos de Comercializaciéon de
Concentrados y metales.

4. VALORIZACION DE CONCENTRADOS Y METALES Y SUS COTIZACIONES /9 HORAS
Valorizacion de Concentrados y Metales. / Cotizacion de Metales y Minerales / Metales: Cobre,
Plata, Plomo, Zinc, Oro / Metales penalizables: Arsénico, Antimonio y Bismuto.

5. PRODUCCION, CONSUMO Y EXPORTACION MINERO METALURGICO / 6 HORAS
Produccion, Consumo y Exportacion Minero Metallrgico Nacional e Internacional / EI Mercado
Internacional y la Bolsa de Metales.
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6. MEDIO AMBIENTE EN LA COMERCIALIZACION DE MINERALES / 6 HORAS
El Medio Ambiente en la Comercializacion de Minerales, Concentrados y Refinados / Impacto
Ambiental en la Comercializacién de Minerales, Concentrados y Refinados / Plan de Contingencia.

V. EXPERIENCIAS PRACTICAS

Practica 1: Los concentrados, sus caracteristicas, contratos y compa@sitos

Practica 2: Contratos y valorizacién de concentrados

Practica 3: Valorizacion de concentrados - metales y sus cotizaciones

Practica 4: Mercado internacional, produccién, consumo

Practica 5: Mercado internacional, exportacién minero metallrgico

Practica 6: Valorizacion de refinados y situacién del medio ambiente en la comercializaciéon de
minerales

VI. METODOLOGIA

El curso se desarrolla en sesiones de teoria, practica. En las sesiones de teoria, el docente
presenta los conceptos y aplicaciones. En las sesiones practicas, se resuelven diversos problemas
y se analiza su solucion. Al final del curso el alumno debe presentar y exponer un trabajo o proyecto
integrador. En todas las sesiones se promueve la participacion activa del alumno.

VIl. FORMULA DE EVALUACION

Sistema de Evaluacion “G”. Calculo del Promedio Final: PF = (EP + EF + PPL) / 3

PPL = (PC1+PC2+PC3+PC4)/4

EP: Examen Parcial; EF: Examen Final; PPC: Promedio de Practicas Calificada; PC1: Practica
Calificada 1; PC2: Practica Calificada 2; PC3: Practica Calificada 3; PC: Practica Calificada 4.

VIII. BIBLIOGRAFIA

1. CORDERO, H.G. &TARRING, L.H. Babiloon to Mirmingham.
2. LOVERING, T.S. Los Minerales.
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IX. APORTE DEL CURSO AL LOGRO DE LOS RESULTADOS DEL ESTUDIANTE
El curso aporta al logro de los siguientes resultados del estudiante:

K: Aporte R: Relacionado N: No trabaja el resultado
RESULTADOS DEL ESTUDIANTE CONTRIBUCION
1 | Disefio en Ingenieria K
2 | Solucién de Problemas en Ingenieria K
3 | Aplicacion de las Ciencias R
4 | Experimentacion y Pruebas R
5 | Préctica de la Ingenieria Moderna R
6 | Impacto de la Ingenieria R
7 | Gestion de Proyectos K
8 | Conciencia Ambiental R
9 | Aprendizaje durante toda la Actividad Profesional K
10 | Conocimiento de Asuntos Contemporaneos K
11 | Responsabilidad Etica y Profesional R
12 | Comunicacion K
13 | Trabajo en Equipo K
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